David Alejandro Carrillo Valenzuela
Bulnes  455 – Iquique  
 (Celular) – 56483547
E-Mail: david.carrillo777@gmail.com
[bookmark: _GoBack]
 (
RESUMEN
)


Ejecutivo con amplia trayectoria comprobada en el área de operaciones en retail y adquisiciones, además de conocimientos acabados de comercio internacional y relaciones de negocios.  Con claras habilidades para  el trabajo en equipo y manejo de personal en función de metas y objetivos.

 (
AREAS DE EXPERIENCIA
)

		

Comercial: 	Aplicación de estrategias comerciales en base a objetivos claros y tangibles. Con el fin lograr la mayor rentabilidad en el negocio.

Operacional:	La implementación de formulas más eficientes a la hora de adquirir, almacenar y distribuir mercancías.

Logística:	Manejo completo de la cadena logística partiendo desde la recepción de la orden en cualquier origen hasta la entrega final en faena, (cargas de proyecto-carga en contenedores y carga aérea). 
 	







 (
ALGUNOS LOGROS A DESTACAR
)


· Diseño de estrategias para un manejo eficiente en la distribución de mercancías.
· Diseño e implementación  de remodelación completa de bodegas de alimentos.
· Aumento en 65% aprox. La facturación en sistemas de cotización on line. 
· Captación de nuevos clientes con gran desarrollo económico.
· Modelo de negociación para la captación de clientes.
· Diseño de plan logístico para transporte pala minera desde puerto a faena. 

 (
TRAYECTORIA LABORAL
)

		   Hipermercado Líder Puente Alto.
2002–2008 Jefe de bodega.
Responsable  de la recepción, almacenaje y distribución de mercancías además de la seguridad de los usuarios de la bodega.

Empresa FS CHILE.
2008–2009 Agentes de Ventas
La función principal era la mantención de clientes cautivos y la venta de instrumentos financieros.
2009–2010  Hipermercado Líder Puente Alto.
Jefe de Adquisiciones 
Responsable del abastecimiento de mercancías de los locales de la zona sur de Santiago.
Hellmann Worldwide Logistics 
2011–2012 Inside Sales (Comercio Internacional)
Responsable de la mantención de clientes, desarrollo de nuevos negocios, cotizaciones on line, además de ser el soporte de información (tarifas) y herramientas  financieras para los comerciales (vendedores).




2012-2013 Operations, Customer Service & Sales support
Responsable casi todas las operaciones marítimas y Aéreas desde el contacto con los proveedores en origen pasando por las rutas comerciales hasta la entrega en puerto o aeropuerto en chile. Además de la búsqueda constante de nuevos negocios 

2013 – Junio  Business Development executive -
Responsable de las relaciones comerciales con los clientes cautivos además de la captación de nuevos clientes y el desarrollo de proyectos relacionados con transporte internacional de grandes empresas.   
Manejo de las salidas de las cargas de proyecto para ingreso a faena desde Puerto. 


 (
FORMACIÓN ACADÉMICA
)

Ingeniero en Negocios Internacionales – Instituto Profesional INACAP 2011


 (
OTROS ESTUDIOS
)

Idiomas: Inglés Oral Nivel Intermedio y escrito Nivel Intermedio
Manejo de sistemas y software-


 (
ANTECEDENTES PERSONALES 
)


Me considero una persona proactiva 
Tengo poca tolerancia a la flojera 
Tengo Capacidad de improvisación
Capacidad de negociación y persuasión
Capacidad para trabajar en equipo y cooperación 
Capacidad de trabajar bajo presión 
